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Agenda

- Jan Falk — Vorstellung 8 Schritte zum perfekten Netzwerk
- Routing - Vertriebs Fragen

- Routing - Vertriebstechnische Fragen

« Tools und Tricks

- Mehrwerte fur Ihre Kunden

- Weiterbildung flr unsere Partner

» Cisco SB Partner Community

- Nachste Webinare



8 Schritte zum perfekten Netzwerk

- Ziel der Marketing und Webinar Kampagne

In 8 Schritten unseren Partnern aufzuzeigen:

Platzierung der kompletten Cisco SB Produktpalette bei Ihren Kunden
Mehrwerte der jeweiligen Technologie fur Vertrieb und Technik

Monatliche Promotions zu der jeweiligen Technologie

« alle Infos unter www.komm-zu-cisco.de




Schritt 1

Am Anfang war das Internet — die sichere Verbindung ins Internet
Ohne Internet geht heute nichts mehr im Geschéftsleben.

kleine Firma
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Schritt 1 bis 8
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1. Schritt - Routing

Deshalb brauchen Firmen einen Router der ihre PC mit dem Internet verbindet. Damit aber nur die gewlnschten Daten und keine unerwinschten Schadlinge
ins Netzwerk kommen, sind eine Reihe von Sicherheitsmassnahmen erforderlich, die unser Router schon alle mitbringt — inklusive der Wireless-Option flr die
drahtlose Anbindung von Notebooks & Co.

kleine Firma




Routing

- Routing (engl. ,Leitweglenkung®, ,Streckenfiihrung®, ,Verkehrsfihrung“ sowie ,leiten®,
,senden”, steuern“) bezeichnet in der Telekommunikation das Festlegen von Wegen
far Nachrichtenstrome bei der Nachrichtenidbermittlung in Rechnernetzen

Das heildt, wir sprechen heute Uber die ,Steuerzentrale“ Inres Endkunden !

Einfach erklart unter:

http://www.youtube.com/watch?v=8PNRrOGJqUI

ab der 5. Minute - Routing



Routing — Vertriebsfragen |

Wie platziere ich Routing bei meinen Endkunden ?

- Haben Sie eine aul3erst produktive und nahtlos vernetzte Lieferkette wichtiger Partner und Zulieferer ?

- Mussen Sie lhre Telekommunikationsrechnungen bzw. Gebthren und die Kosten flr die
Mitarbeiterkommunikation senken ?

- Haben Ihre Kunden Zugang zu einer lhrer Webseiten, die zu einer Kostensenkung bei der Bereitstellung
wertvoller Support Informationen beitragt ?



Routing — Vertriebsfragen |l

- Wie platziere ich Routing bei meinen Endkunden ?

- Bendtigen Ihre Mitarbeiter jederzeit und tberall dezentralen und mobilen Zugriff auf wertvolle
Unternehmensdaten (schnelle Auftrags und Dokumentverarbeitung) ?

- Wollen Sie Ihre Online Beziehungen mit Partnern und Zulieferern anhand von Netzwerkanwendungen
verbessern (weniger Schreibarbeit) ?

- Wollen Sie durch schnellere Antwortzeiten und einen verbesserten Zugang uber Ihre Webseite die
Kundenzufriedenheit erh6hen (Auftragsstatus, Pre und Post Sales Support) ?

- Es ist wichtig fur Sie, den gegenseitigen Netzwerk Zugang mit Inren Partnern und Lieferanten zu
gewahrleisten, um Informationen tber Unternehmensgrenzen hinweg auszutauschen ?



i
CISCO

Gesamte Lieferkette

Lieferant Kunde

Zweigstelle _ Strategischer
Heimarbeitsplatz Partner
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Routing — Vertriebstechnische Fragen |

Welcher Router fur welche Anforderungen ?

Wird der Router in einem kleinen Office eingesetzt ?

Muss er hochverfigbar, oder sogar redundant ausgelegt sein flr einen optimalen Durchsatz ?

FastEthernet oder Gigabit Ethernet Anschluf3 — Geschwindigkeit ?

Integriertes DSL Modem oder Modem bereits vorhanden ?



Routing — Vertriebstechnische Fragen I

Welcher Router fur welche Anforderungen ?

- Bitte fur die Strategie beim Kunden im Hinterkopf behalten:

- MOochte der Kunde spater VPN realisieren, wenn ja, wieviele Anschliisse (Tunnels) ?

- Muss der Router schon flr Security vorbereitet sein — z.b. Intrusion Prevention ?

- Wird eine Wireless LAN Anbindung gewlnscht, z.b. mit Gastnetzen — Autohaus / Arzt — Wartebereich ?

- Kann und will der Kunde seine Security (Virenscanner, Webseiten blocken) selbst administrieren und auf
dem aktuellen Stand halten ?



Mehrwerte RV120W

* 4 x 10/100 Switch mit Quality of Service flr Sprache, Video und Daten

Schutz von vertraulichen Daten durch virtuelle Netzwerke ( VLAN)

Deutsche Benutzeroberflache und browserbasierten Geratemanager

Unterstltzung fur die Cisco FindIT Network Discovery Utility

IPv6

Durch den Cisco SB Router ist es Ihnen moglich, von zu Hause auf Ihre Firmendaten zuzugreifen und
Dokumente extern zu drucken, oder einzusehen (Arzt, Rechtsanwalte)

Cisco SB Router u.a. keine Modems integriert, d.h. Sie haben vollen Investitionsschutz, sollte sich Ihr
Datenanschluss andern



Mehrwerte SRP526\W

* Integrierte Sprach-Ports fir klare Sprachverbindungen in guter Audioqualitat.
» Vorbereitet fur Datenverbindungen tber 3G-Mobilfunknetze mit integrierten USB-Modemtreibern, dadurch

» Automatische Failover- und Recovery-Funktion fir WAN-Verbindungen tber ein unterstitztes USB-Mobilfunk
Breitbandmodem

* 4 x 10/100 Switch mit Quality of Service flr Sprache, Video und Daten

* Integriertes PPPoE Modem

» Cisco SB Router kdnnen tiber FXS an bestehende Telefonanlagen angeschlossen werden

» Cisco SB Router gibt es u.a. mit einem integrierten DSL Modem (SRP526) somit haben Sie nur ein Geréat



Monatliche Promotions



Tools fur Ihr tagliches Geschaft
- Marketingbilder und Cisco Kampagnen (CCO Login) finden Sie unter:

« http://resources.cisco.com/app/tree.taf?asset id=64534&public view=true

Cisco SB Produkteauswahl Tool finden Sie unter:

« http://www.cisco.com/assets/sol/sb/product chooser/index.html

Cisco Netzwerksymbole fur Angebote oder Designs, finden Sie unter:

« http://www.cisco.com/web/about/ac50/ac47/2.html

Cisco Lernwelt, Sie mochten sich weiterbilden:

« http://info.cisco.de/smb-lernwelt/training-inhalt.shtml?routing&konfiqurationen

Wie finde ich meinen regionalen Cisco SB Ansprechpartner:

o http://www.komm-zu-cisco.de




Cisco SB Team auf Xing




Weiterfuhrende vertriebliche Trainings



Weiterfuhrende technischeTrainings

Pilotprogramm

Dusseldorf und Frankfurt

Mind. 10 Teilnehmer

1 Trainingstag Routing/Switching

99 Euro zzgl. MwSt je Teilnehmer



Nachste technische Nachstes Sales \Webinar
Webinare - Routing Im Januar - Switching

Dienstag, der 14.12.2010 um 15 Uhr Donnerstag, der 20. Januar 2011 um 15 Uhr

Dienstag, der 21.12.2010 um 15 Uhr



Ausblick - Schritt 2
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